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Welche Salons kommen fiir die Color Fresh
Aktion in Frage?

Zielgruppe 1:

Salons, die einen Pflegeglanzhaarschnitt einflihren mochten.

Zielgruppe 2:
Salons, die einen Pflegeglanzhaarschnitt inklusive weiterflih-
render Heimbehandlung anbieten mochten.

Zielgruppe 3:
Salons, die eine Grauhaarveredelung als Dienstleistung einfiih-
ren mochten.

Zielgruppe 4:
Salons, die eine Grauhaarveredelung als Dienstleistung mit Zu-
satzverkauf durchfiihren mochten.

Zielgruppe 5:

Salons, die aktuell Ansatz Farbservices durchflihren und einen
Langen- und Spitzenausgleich als Zusatzdienstleistung flr Kun-
den ausbauen mochten, um sich wirtschaftlich zu verbessern.

Zielgruppe 6:

Salons, die aktuell Ansatz Farbservices durchflihren und einen
Langen-und Spitzenausgleich als Zusatzdienstleistung fur
Kunden ausbauen mochten, um sich durch einen Zusatzverkauf
wirtschaftlich zu verbessern.

T 00352 26740018 | F 0045 6501565682
Hotline: 0049 1712893793
info@salonimpuls.de | www.salonimpuls.de

Zielgruppe 7:

Salons, die aktuell Illuminage / Painting & Balayage Services
durchfiihren und durch den Zusatzverkauf das Farbergebnis
der Kundinnen nachhaltig auffrischen konnen und sich gleich-
zeitig wirtschaftlich verbessern mochten.

Zielgruppe 8:
Salons, die einen geringen Farbanteil haben und eine Service-
leistung als Kundeneinstiegskonzept bendtigen.

Zielgruppe 9:

Salons, die auf der Suche nach wirtschaftlichen Zusatzdienst-
leistungen sind oder durch aktive Produktberatung den Abver-
kauf steigern mochten.

Zielgruppe 10:

Salons, die Daueraktionen fur ihre Kunden einfiihren mochten.

Zielgruppe 11:
Salons, die durch abwechselnde Aktionen Kunden durch Mehr-
werte mit Aktionscharakter an sich binden mochten.

Zielgruppe 12:
Salons, die durch abwechselnde Aktionen das Team durch ge-
meinsame Zielsetzungen starken mochten.



